





"ROJE
ME I RIKLERI

150,000 20,000

Projenin toplam kitlesi Haftalik aktif seyirci kitlesi
Haftalik aktif seyirci kitlesi StartupChile bagisi

2015 yilinda proje Startup Chile tarafindan 35.000 $
'lik bagis ve Sili'de 6 aylik bir hizlandirici program kazandi.

Kurucu Maxim Malikov, Sili Universitesi
Startup Sili sahnesinde ogrencilerine konustu.

HOW TO ACHIEVE
THE GOAL?




"ALAR

Su anda, tum hedef izleme hizmetlerinin
toplam kitlesi 10 milyon Kisidir.

Acik etiketli bir arastirmaya gore, insanlarin yalnizca % 2'si hedef
koyuyor. Cogu durumda, hedef izleme hizmetlerinin hedef kitlesi bu
%2'lik kisim olmakla birlikte, SmartProgress bu sinirlari genisletmek
istemektedir. Daha dnce hig¢ hedef belirlemeyen bircok

insan(yani bahsedilen% 2'ye dahil olmayan kisiler) SmartProgresse
gelir,normal kullanicilariyla bir araya gelirler ve devam eden bir
hedef belirlemeye baslarlar.

150.000 kullanicimizin izleyici kitlesinden aylik 3,100 dolar
kazaniyoruz. 1,5 milyon kullaniciya kadar olan izleyici sayisinin
artmasiyla gelir aylik 35.000 dolar olacaktir. Ancak potansiyel pazarin
boyutu sinirli degildir ve 5 ila 15 milyon kullaniciya ulasilabilir.



SERGEY
ZAKHAROV

Kurucu ortak, tasarimci, kullanilabilirlik uzmani

Web tasariminda 12 yil. Ust diizey Moskova
dijital ajanslarinda kapsamli deneyim.

MAXIM
MALIKQV

Kurucu, proje yoneticisi, gelistirici

12 yillik bir programci deneyimi, 8 yillik web
gelistirme. Basarili birkac basarili internet
projesinin yaraticisi ve baslaticisi.




KARLILIK
ART

2012 Yaz S0

SmartProgress 2012 yazinda piyasaya suruldi ve hemen viral bir
etkisi oldu. Kullanicilar, arkadaslarina ve tanidiklarina yogun bir
sekilde tavsiye ettiler ve bu nedenle, proje aktif kullanicilar
tarafindan 6nemli bir kitle kazand.

2014 Sonu $650

SmartProgress, Sili hikimetinin StatupChile hizlandirici programinin
kazanani olarak secildi ve projenin gelistirilmesi i¢cin 35.000 dolar
bagis verildi.

2015 Yaz $2,500

Alti aylik hizlandirici programi suresince SmartProgress icinde yeni
bir bolum actik — Koglu. Kullanicilarin projenin degerini ve para
kazanma gelirini 2,500 dolara, yani 3,5 katina kadar artirdi.
StartupChile programinin tamamlanmasindan ve 2015 yilinin
sonundaki bagistan sonra, projenin kendisi tarafindan elde edilen
kazanclara dayali olarak kendi kaynaklarini kullanarak gelistirmeye
devam ettik.

2017 Sonu $3,100

Proje tarafindan saglanan gelir, projenin gelisimine izin verdi ve
2017 ortasinda projeden elde edilen kar aylik 3.100 dolari buldu.



DLAI\?\‘M

Projenin karlilik grafiginden gorilebilecegi gibi, alti ay i¢cinde 35.000
dolarlik bagis sayesinde projenin gelisimi ve karliiginda bir miktar
sicrama basardik. Ve su anda proje icin yeni niteliksel sigramanin
nasil yapilacagini tam olarak biliyoruz. Bu amagla, projenin karliligini
onlarca, hatta yuzlerce kez arttiracak bir ICO kampanyasi
baslatiyoruz. Planimizda belirledik proje gelistirme asamalari
sunlardir:

Bu miktara ulastiktan sonra, asagidakileri uygulayabilecegiz:

1) Mevcut zaman teknolojileri yigini g6z onuine alinarak, projenin
teknolojik guincellestirmesini tamamlanmasi.

Proje 5 yildir ilerlemekte ve su an gelistirmeye iliskin teknolojik
sinirlamalari denemektedir. Proje buyudu ve gelisti; yeni 6zellikler
surekli olarak ana proje Uzerine kondu ve katmanlara yerlestirildi ve
islevsellige agirlik verilmesi ile birlikte daha da gelismis
karmasikliga yol acti; ayrica, web gelistirme icin kullanilan teknoloji
yigininin kokten degistigi gerceginden de bahsetmiyorum bile.

Bu yukseltme, siteyi onemli 6l¢ude hizlandiracak ve proje icin daha
fazla gelistirme ve olceklendirmenin temelini atacaktir.

2) Proje icin yeni mobil uygulamalarin gelistirilmesi.

SmartProgress projesinin birinci mobil uygulamasi 2013'te
gelistirildi ve gelisimi icin finansman eksikligi nedeniyle gunumuze
kadar guncellenmedi. Artik ¢ok eskidi, pratik olarak faydasiz hale
geldi. Fakat buna talep cok buyuk. Glincel mobil uygulama olmasi,
yoneticimizin postasina gelen en yaygin isteklerin basinda
gelmektedir. Projenin baslatilmasindan bu yana gegen 5 yil boyunca,
masaustu / mobil kullanicilarin dagilimi, mobil kullanima yonelik bir
buyuk bir artis yasadi. Bu nedenle, projenin biylumesi ve gelismesi
icin bir mobil uygulamaya sahip olmanin énemini fark ettik.



3) Projenin viral bilyiimesinin yenilenmesi.

Baslangicta proje, neredeyse tum proje olanaklarini Ucretsiz
kullanmaya olanak taniyan gelismis bir oyun sistemi uyguladi. Bu,
yuksek seviyede musteri sadakati ve yeni kullanicilari cezbetmenin
viral etkisini sagladi, ancak projenin para kazanma niteligini buyuk
olcude etkiledi. Bu nedenle, StartupChile'den aldigimiz bagis
bittikten sonra projenin karliligini artirmak icin bir dereceye kadar
"kemerleri sikmak" zorunda kaldik, ardindan projenin ucretsiz
kullaniminin Gcretli erisimin lehine azaltilmasi gerekti. Bu sekilde
para kazanmaya basladik fakat kullanici kaybi ve yeni girislerin
azalmasi durumu yasadik.

ICO’dan gelecek yatirim bu seviyede ki yatirim ile programa tekrar
oyun islevselligini kazandirip ana islevleri kullanicilara Ucretsiz
olarak sunabilecegiz ve daha cok kullanici ¢cekebilecegiz ve siradan
insanlardan sirketlere kadar herkesin kullanabilecegi bir platform
olusturacagiz.

Bu tedbirleri uygulamak icin yaklasik bir yil gerekecek.
Hesaplamalarimiza gore, bu zaman, kitleyi 3 kat artirip (450.000
kullaniciya kadar) projenin gelirini 5 kat arttirmaya (ayda 15.000
dolara kadar) olanak taniyor.veces (hasta $15.000 por mes).

Alinan yatirim miktari bu seviyeye ulastiginda, SmartProgress'den
"Kogluk” boluminu bagimsiz bir projeye ayiran ¢ok énemli bir
stratejik adim uygulayabilecegiz.

SmartProgress projesi cercevesinde "Kogluk" bolimunu gelistirirken
tamamen yeni ve buyuk bir pazar kazandigimizi fark ettik. Ayrica
Kogluk bolimu ile SmartProgress icinde, yuksek talep goren,
benzersiz bir ara¢ yaratmayi basardik.

Bu bolimu bagimsiz bir urinde ¢ikarirsak deger ve gelirinin dnemli
olclide artacagini fark ettik. iste bunun faydalar::

1) Bu, agikca Smartprogressten ayri bir sekidle pazarlanmasini
saglayacaktir. Bu, yeni antrendrlerin ve kullanicilarin akisini artiracak
ve kolaylastiracaktir. Kogluk simdi SmartProgress'in sadece bir
bolumi oldugu igin kendi pozisyonuna sahip degildir ve yalnizca
SmartProgress'in alembigi araciligiyla agiklanmaktadir.



3) Kogluk projesinin basitlestirilmesi.

SmartProgress cercevesinde, bir antrendr programina dahil olan yeni
bir kullanici projeyi anlamada belirli bir zorluk yasiyor ¢linku proje,
SmartProgress adli baska bir projenin parcasi

durumundadir. Sonug olarak, kullanici 6nce SmartProgress'in
kendisini 6grenmeye ve ardindan da kogluk egitim programina
ge¢mek icin uzun bir zaman harcamaktadir. Koglugu bagimsiz bir
proje olarak sunmak kullaniciyr bu karmasikliktan kurtaracaktir
¢cunku dogrudan davet edildigi programa gegecektir.

Gerekli finansmani aldigimizda, bu adimi digeriyle paralel olarak
uygulayacagiz. Hesaplamalarimiza gore, bu hareket bir yil icinde
ayda 50.000 dolara kadar geliri arttiracak.

Bu yatirim seviyesine ulastiktan sonra, ingilizce konusan pazara
girebilecegiz. Rusya’da henuz Smartprogress disinda boyle bir trin
olmamakla birlikte, Smartprogress’in onculugunde iyi bir Pazar
olusmaktadir. SmartProgress'den once, bu tur projeler pek mevcut
degildi. ingilizce konusan pazarda ise su anda hedef belirlemek icin
firsat saglayan birkag hizmet var:

www.43things.com - 3 milyon kullanici
www.coach.me - 1 million kullanici
www.Stickk.com = 500 bin kullanici

Bu, Internetin Ingilizce konusan bélimiinde, bu Griin icin dnceden
belirlenmis bir talep oldugu anlamina gelir.

Kogluga gelince, Ibisworld’e gore, 2016'daki ticari egitim ve canli
kogluk pazarinin boyutu yaklasik 15 milyar dolardi.

Ingilizce konusan pazara girerek, izleyici sayimiz bir yil icinde 1.5
milyon kullaniciya ulasacak ve SmartProgress ile Kogluk
Platformundan beklenen birlesik gelir ayda 165.000 $ olacak.



Yatirim sinir1 (cap): 500.000 $
Bir tokenin fiyati: $ 1

Tokenin adi: SmartProgress
Platform: Waves

Kampanya Siiresi: 30 glin

Olusturulan tokenlerin dagilimi:

75-80% - yatinnmcilar tarafindan

% 15 - proje kuruculari tarafindan

% 5 - ikramiye (bounty programi)

% 0-5 ortaklik programi

ICO'nun ilk gununde token satin alirken bonus:% 20

0-5%
Y = o
;z;?R[:II]G]GILAR TARAFINDAN TOKEN DAGITIMI :’:ZEE ;jI;/RUAMIYE
KURUCULARI (BOUNTY PROGRAMI
TARAFINDAN

Olusturulacak toplam token sayisi, toplanan tutara ve bir tokenin
fiyatina dayali olarak ICO'nun tamamlanmasindan sonra
netlestirilecektir. Birinci asamada (100.000 ABD Dolar) belirlenen
toplam 1CO'da toplanmazsa, tum tutar yatirimcilara geri verilecektir.
Token blylme oranini artirmak icin bir dnlem olarak her ay sirketin
bir dnceki ayin karinin %10'luk kismi ile piyasa fiyatindan token geri
odemesi yapilacaktir.

Her ayin basinda bir dnceki aya iliskin karin toplami ve cari ayda
alinacak token sayisi aciklanacak. Ardindan, bir ay i¢cinde piyasadan
token alimi yapilacak. Eger piyasadan token temin edilemiyorsa, cari
ayin geri 6deme tutari bir sonraki aya devredilecek ve bir sonraki aya
ait itfa tutari eklenecektir.

Ayrica, verilen tim tokenler SmartProgress tarafindan Ucret talep
edilen tum servisler i¢in kullanilabilir: Pro-hesabi, Kelime Degeri,
kocluk programlari.



